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Seminar
“Tehnici de negociere”

Instructor: Dr., Prof. Univ. Claudia Crăciun
Academia de Administrare Publică pe lîngă Preşedintele Republicii Moldova
Sâmbătă, 14 martie 2009, Chişinău

Academia de Ştiinţe a Moldovei, Ştefan cel Mare 1 , sala mică, et.2, ora 9.00 – 17:30
Actualmente oamenii de ştiinţă se confruntă frecvent cu situaţia, cînd trebue să negocieze cu agenţi economici/cu alte instituţii, pentru a-şi promova descoperirile sale, produsul activităţii lor ştiinţifice. O asemenea activitate solicită de la ei cunoştinţe speciale şi abilităţi de negociator.
Utilizarea eficientă a tehnicilor moderne de comunicare şi negociere pot fi de mare ajutor savanţilor nu numai la masa de tratative, dar şi în interacţiunea  lor cu colegii, partenerii şi alte categorii de oameni.

Ca urmare, Asociaţia de Cercetare şi Dezvoltare din Moldova (MRDA) propune oamenilor de ştiinţă seminarul „Tehnici de negociere”.
Scopul seminarului: 
· Dezvoltarea abilităţilor de comunicare interpersonală,

· Deprinderi de aplicare a tehnicilor de negociere.
În urma participării active la seminar, participanţii vor fi capabili să pregătească materialele necesare pentru o negociere şi să realizeze un comportament adecvat la masa tratativelor.
	Ora
	Sesiunea

	9.00 – 9.20 
	Deschiderea seminarului

Introducere

	9.20 – 10.00
	Caracteristica negocierilor



	10.00 – 11.00 
	Dosarul negocierilor


	11.00 – 11.30
	Pauză de cafea



	11.30 – 13.00
	Strategii, tactici şi tehnici de negociere



	13.00 – 14.00
	Pregătirea negocierilor



	14.00 – 15.00
	Pauză de prânz


	15.00 – 16.20
	Structura procesului de negociere



	16.20 – 17.20
	Diferenţele interculturale în negocieri


	17.20 – 17.30
	Evaluarea rezultatelor










